Fem orsaker varfor
DU MASTE
anvanda video 2016

Och hur du gor den
perfekta videon som
saljer!
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Fem orsaker varfor DU MASTE anvanda video 2016

1. 50% av all mobiltrafik ar video och 2018 ar det berdknat att 79%
av all trafik ar video!

Video ar framtiden, antingen borjar du anvanda video eller sa lamnar du efter. 78%
av manniskor ser pa onlinevideor varje vecka = du ska vara dar dina kunder finns!

2. Kunden spenderar i medel 2 minuter langre pa din hemsida om den
har video

Tva minuter ar en evighet i dagens varld. Tavlan om kundens uppmarksamhet har
aldrig varit storre.

Manniskor bestammer pa en millisekund om de vill lasta mer om dig eller inte. Att fa
ha kunden kvar i tva minuter &r otroligt vardefullt idag.

Pa den tiden hinner de skapa en bra uppfattning om er och dven om de inte redan da
koper produkten finns i deras minne nér de nasta gang behover den produkt eller
tjanst ni saljer.

3. Kunden ar 64% mer trolig att kopa en produkt eller service om de
sett en video om den.

En video ger dig mojligheten att forklara varfor kunden ska ha din produkt och vad
de har for nytta av den.

Du utbildar kunden vilket gor dig till en auktoritet och de skapar ett forhallande med
dig vilket leder till att de &r mer troliga att kdpa en produkt av dig.

Detta pa grund av du byggt auktoritet (expert), de gillar och litar pa dig och de blir
forvantansfulla och vill na de resultat du lovar dem.



4. Din séljagent 24/7 som ger ditt mest perfekta pitch

Videon séljer till och med nar du sover och den ger ditt basta pitch dygnet runt. Aven
nar du har en dag nér ingenting kanns ratt sa presterar videon pa 100% av sin
kapacitet och har en medellivslangd pa 6ver 4 ar!

5. Idag anvander bara 24% av foretagen video (utmarkt chans att sta
ut och vara unik i kundens 6gon)

Video ar ett utmarkt satt att distansera dig fran dina konkurrenter. Istallet for att vara
ett varuméarke som foljer alla andra sa har du nu chansen att bli unik och skapa ett
starkt forhallande med dina kunder.

Om dessa fem faktorer inte far dig att bli intresserad hur du kan anvanda video i ditt
foretag vet jag inte vad som kan hjélpa dig.

Men du har bestamt dig att du vill anvanda video, hur ska du da skapa en video som
ger resultat?

Hér ar en 5-stegs-modell som alltid fungerar:

En video kan vara animerad, live action eller en blandning av dessa. Videon kan
ocksa vara i ett "sales letter" format dar du forklarar dessa steg:

1. F& uppmarksamhet
Tala direkt till kundgrupp och fanga deras intresse:
Ex: Ar du mellan 30-50 ar och pank?

Ar du en foretagare som behdver mer kunder?



2. Ga djupare och identifiera deras problem och frustrationer

Beskriv deras problem och djupaste frustrationer som du kan hjalpa till med

3. Du presenterar din magiska l6sning.
Du berattar hur du kommer att hjélpa dom
vilken nytta de har av din produkt eller service

och varfor de ska valja dig

4. Bevis och trovardighet.
Du forklarar och bevisar att du kan goéra vad du lovar dem:

Ex. Testimonials, referenser, historier om framgangsrika uppdrag, statistik och data.

5. Beratta vad de ska gora.

Detta ar ett steg som manga glommer. Som kund vill vi inte spendera tid pa och
fundera ut vad vi ska gora for att bestélla produkten eller tjansten.

Forklara vad de ska gora som nasta steg och led kunden fram till kdpet.

Sa har kan du gora en video som revolutionerar din marknadsféring och hemsida.

For mer info om videor och videomarknadsféring kontakta mig pa:



anthony@hannusmedia.com eller pa 0405311734 sa identifierar vad som skulle vara
den perfekta I6sningen for dig.




